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Pulso de Compra Local y
Plataforma de Conexion Industrial

DOnde compran las grandes empresas del Biobio y cuanta oferta regional esta lista para responder.
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C4iy la CPC Biobio

Contexto:

¢;, Cuantas oportunidades de negocio y colaboracion podemos
tener hoy en nuestra region que todavia no estamos viendo, y
de qué forma las podemos visibilizar?



Agradecimientos
Este estudio existe gracias a 14 empresas que abrieron su informacion.
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Los resultados se presentan de forma agregada. Ninguna cifra de esta presentacion identifica la compra de una empresa en particular.



Pulso de Compra Local

Qué compran las grandes empresas en la region, qué compran fuera y donde hay espacio para la
pyme del Biobio.
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Capitulo 1. Cémo lo medimos

Preguntamos a cada empresa qué parte de su compra hace en

Biobio, en el resto de Chile y en el extranjero

17 17

sectores subsectores

273

categorias de
productos y servicios

e Cada empresa pesa lo mismo: medimos habitos de compra, no

montos.

e Las 14 empresas mencionadas alimentan esta primera version del

Una misma taxonomia para la demanda de los corporativos y para la

oferta de las pymes en Conexion Industrial. Eso es lo que permite

cruzarlas.

SUBSECTORES

CATEGORIAS

Estudio de Pulso de Compra local.

SECTOR

Metalmecanica,
Metalurgia y Fabricacion
de Equipos

Estructuras metalicas y
caldereria

Fabricacion de maquinas y
equipos

Fundicion y metalurgia
Maestranzas y mecanizado

Tratamientos y marcado de
metal

Corte y plegado de metal
Equipos hidraulicos y neumaticos

Fundicion de piezas metalicas
Mecanizado CNC
Corte laser y plasma

Tratamientos termicos

23 en total
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Capitulo 1. EL mapa

La region ya abastece los servicios en planta; la tecnologiay la
guimica se compran fuera

Mantenimiento y servicios industriales
Construccion e infraestructura
Metalmecanicay fabricaciéon de equipos
Forestal, maderay muebles

Cemento, hormigon y ceramica
Residuos y economia circular

Ingenieria y servicios técnicos

Logistica y transporte

Arriendo de maquinaria y equipos
Suministros e insumos industriales
Grafica, impresidon y envases

Textil, cueroy calzado

Eléctrica, electronica e instrumentacion
Alimentos y bebidas

Consultoria y servicios profesionales

Quimica, plasticos y caucho

Tly software
0% 25% 50% 75% 100%
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Promedio simple entre empresas del porcentaje de compra en Biobio, por sector. Q . CYi
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Capitulo 1. El hallazgo

El comprador pesa mas que el rubro

En 12 categorias que compran 7 o mas empresas conviven las que compran todo en Biobio y las que no compran nada aqui.
Cada punto es una empresa.

: O
Insumos industriales o © O
10 empresas, promedio 51% |
promedio
: O
Ropa de trabajo o 0 O O
9 empresas, promedio 36% |
promedio

, s O
Valvulas y fittings ® O O O O
8 empresas, promedio 31% |

promedio
0% en Biobio 25% en Biobio 50% en Biobio 75% en Biobio 100% en Biobic

CENTRO PARA

El promedio por si solo esconde la diferencia entre compradores. Por eso la matriz suma un segundo eje: cuanto difieren las empresas entre si. Q Y C Yi
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Capitulo 1. Como leer la matriz

Dos preguntas ordenan cada rubro: cuanto se compra en Biobio
vy cuanto coinciden las empresas

100%
Consolidado Ampliar la base local

&
O
9
(a0}
c
gSO%
g— Brecha de oferta Oportunidad inmediata
@)
)

Diferencia entre empresas

. - —
Eje vertical: promedio del porcentaje de compra en Biobio (corte en 50%). Eje horizontal: desviacion estandar entre empresas (corte en 25 puntos). @ Eetll'.nl'no PARA | I I\
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Capitulo 1. Como leer la matriz

Dos preguntas ordenan cada rubro: cuanto se compra en Biobio
vy cuanto coinciden las empresas

100%
Consolidado Ampliar la base local Consolidado

Biobio es el proveedor natural y las
empresas coinciden.

Brecha de oferta Oportunidad inmediata

Compra en Biobio
S
=

Diferencia entre empresas

Eje vertical: promedio del porcentaje de compra en Biobio (corte en 50%). Eje horizontal: desviacion estandar entre empresas (corte en 25 puntos). @ ’I::Elll'.nl'no PARA | I )
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Capitulo 1. Como leer la matriz

Dos preguntas ordenan cada rubro: cuanto se compra en Biobio
vy cuanto coinciden las empresas

100%

SR CIre R R astocs Consolidado Ampliar la base local
Biobio es el proveedor natural y las La mayoria compra aqui, pero algunas
empresas coinciden. empresas no. Hay proveedores probados

gue no todos usan.

Brecha de oferta Oportunidad inmediata

Compra en Biobio
S
=

Diferencia entre empresas

Eje vertical: promedio del porcentaje de compra en Biobio (corte en 50%). Eje horizontal: desviacion estandar entre empresas (corte en 25 puntos). @ ’I::Elll'.nl'no PARA | I )
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Capitulo 1. Como leer la matriz

Dos preguntas ordenan cada rubro: cuanto se compra en Biobio
vy cuanto coinciden las empresas

100%
Consolidado Ampliar la base local Consolidado Amp[iar la base local

Biobio es el proveedor natural y las La mayoria compra aqui, pero algunas

empresas coinciden. empresas no. Hay proveedores probados
gue no todos usan.

Oportunidad inmediata

Brecha de oferta Oportunidad inmediata

Compra en Biobio
S
N

La mayoria compra fuera, pero algunas
empresas ya encontraron proveedor
aqui.

Diferencia entre empresas

Eje vertical: promedio del porcentaje de compra en Biobio (corte en 50%). Eje horizontal: desviacion estandar entre empresas (corte en 25 puntos). @ ’I::Etll'.nl'no PARA | ¢ I J
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Capitulo 1. Como leer la matriz

Dos preguntas ordenan cada rubro: cuanto se compra en Biobio
vy cuanto coinciden las empresas

100%

Compra en Biobio
S
N

Consolidado

*x ©

Ampliar la base local

Brecha de oferta

A

Oportunidad inmediata

X

Diferencia entre empresas

Consolidado

Biobio es el proveedor natural y las
empresas coinciden.

Brecha de oferta

Casi nadie compra mayoritariamente en
la region.

Eje vertical: promedio del porcentaje de compra en Biobio (corte en 50%). Eje horizontal: desviacion estandar entre empresas (corte en 25 puntos).

Ampliar la base local

La mayoria compra aqui, pero algunas
empresas no. Hay proveedores probados
gue no todos usan.

Oportunidad inmediata

La mayoria compra fuera, pero algunas
empresas ya encontraron proveedor
aqui.
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Capitulo 1. Matriz por subsector

35 de 75 subsectores tienen una base local por ampliar

100%
Consolidado (7) Ampliar la base local (35)

75%

50% “II'

Compra promedio en Biobio

25%

Brecga de oferta (@0) Oportunidad inmediata (23)

0 10 20 30 40 50

0%

Diferencia entre empresas (desviacion estandar, puntos)

75 subsectores informados por al menos 2 empresas, 60 de ellos por 5 0 mas. El ta @ 'C:E'F';HD s
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Capitulo 1. Matriz por subsector

35 de 75 subsectores tienen una base local por ampliar

100%

75%

50%

Compra promedio en Biobio

25%

0%

Consolidado (7)  Montaje de Estructuras en Obra nueva Ampliar la base local (35)

Refractarios y Alta Temperatura

Mantencion Industrial

Estructuras metalicas y caldereria

Obras Civiles [/ \/ C‘ s Andamios y Estructuras Modulares
Silvicultura y servicios forestales Maestranza y Mecanizado‘“ - Ing. y Servicios Ambientales
- W,
Pinturas y Recubrimientos //" y 4 ) Fabricacion de Maquinas y Equipos
Instrumentacion y _
Equipos y Tableros
Automatizacion, Control e Sensores E%Cﬁicog

Instrumentacion (Servicio)

Brecha de oferta (%0)

10

Quimica Industrial (Accesorios, Suministro)

Instrumentacion y Control Disefio Industrial y de

Producto

Desarrollo de Software y

Ciberseguridad Plataformas

Datos, IA e Inteligencia
de Negocios

Oportunidad inmediata (23)

20 30 40 50

Diferencia entre empresas (desviacion estandar, puntos)

75 subsectores informados por al menos 2 empresas, 60 de ellos por 5 0 mas. El ta Qi EE"HHO PARA _—
INDUSTRIA 4.0



Capitulo 1. Matriz por categoria

El mismo patron por categoria, con 20 casos destacados

100%
Consou:lade (27) Ampliar la base local (72)
) 2 U5
° o
75% °
7 I PR

o o \
._8 ”
o o Wve
o
o
o —
Y 50% =
5 ®
o
S
£ 12
S > o (14 13)

25%

® o
20 16
Bracha.de oferta (19) Oportunidad inmediata (32)
0%
0 10 20 30 40 50

Diferencia entre empresas (desviacion estandar, puntos)

150 categorias informadas por al menos 3 empresas. Los numeros identifican los ¢

Consolidado

o Obras civiles y de hormigon

e Inspeccidn técnica de obras (ITO)
e Torneado y fresado convencional
o Reparacién de estructuras metalicas
e Pruebas hidraulicas y sellado

Ampliar la base local

e Mantenimiento mecanico y electromecanico
0 Servicios de ingenieria

e Instalaciones eléctricas

e Canerias y ductos

@ Elementos de proteccién personal (EPP)

Oportunidad inmediata

@ Valvulas y fittings

@ Tableros eléctricos y de control
@ Montacargas y gruas horquilla
@ Ropa de trabajo

@ Transporte de carga general

Brecha de oferta

@ PLC y sistemas de control

Q Automatizacion industrial

@ Quimicos y aditivos industriales

@ Sensores y dispositivos de medicién
€1 Ciberseguridad industrial (OT/SCADA)
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Capitulo 1. Consolidado

Obra civil, inspeccion técnica y maestranza: la region es el

proveedor natural
) Promedio en
Categoria Empresas o Rango entre empresas (0% a 100%)
Biobio

Obras civiles y de hormigén 7 82%

Inspeccion técnica de obras (ITO) 6 90%

Torneado vy fresado convencional 5 88%

Reparacion de estructuras metalicas 5 83%

Pruebas hidraulicas y sellado 5 87%

50-100%

43-100%

60-100%

60-100%

42-100%

I En estos rubros la pyme regional ya es la primera opcion. El desafio es mantener la capacidad y sostener la calidad que la industria exige.

Rango: porcentaje minimo y maximo de compra en Biobio entre las empresas que informan la categoria.
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Capitulo 1. Ampliar la base local

Mantencion, ingenieria e instalaciones: la mayoria compra aqui,

pero no todas las empresas

Categoria Empresas

Mantenimiento mecanicoy

electromecanico !
Servicios de ingenieria 8
Instalaciones eléctricas 9
Canerias y ductos 7

Elementos de proteccion personal (EPP) 9

Promedio en
Biobio

67%

712%

75%

59%

51%

Rango entre empresas (0% a 100%)

20-100%

6-100%

10-100%

10-100%

2-100%

Los proveedores existen y ya trabajan para parte de la gran industria. Llevarlos a las empresas que hoy compran fuera es la ganancia mas

rapida.

Rango: porcentaje minimo y maximo de compra en Biobio entre las empresas que informan la categoria.
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Capitulo 1. Oportunidad inmediata

Valvulas, tableros, montacargas vy ropa de trabajo: algunas

empresas ya compran aqui, la mayoria todavia no

i Promedio en
Categoria Empresas

Biobio
Valvulas y fittings 8 31%
Tableros eléctricos y de control 6 38%
Montacargas y gruas horquilla 7 34%
Ropa de trabajo 9 36%
Transporte de carga general 5 47%

Rango entre empresas (0% a 100%)

0-100%

0-100%

0-100%

0-100%

2-100%

I En todos estos casos hay al menos una empresa que compra el 100% en Biobio. La oferta existe; falta que llegue al resto de los compradores.

Rango: porcentaje minimo y maximo de compra en Biobio entre las empresas que informan la categoria.
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Capitulo 1. Brecha de oferta

Automatizacion, quimicay ciberseguridad industrial: nadie

compra mayoritariamente en la region

Categoria Empresas
PLCy sistemas de control 6
Automatizacion industrial 6
Quimicos y aditivos industriales 6
Sensores y dispositivos de medicion 6

Ciberseguridad industrial (OT/SCADA) 4

Promedio en
Biobio

13%

38%

23%

22%

12%

Rango entre empresas (0% a 100%)

0-40%

0-60%

0-50%

0-60%

0-30%

Ninguna empresa supera el 60% de compra local en estos rubros. Son los espacios para desarrollar proveedores y atraer capacidades al

Biobio.

Rango: porcentaje minimo y maximo de compra en Biobio entre las empresas que informan la categoria.
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Capitulo 1. Sintesis

Tres lecturas del Pulso de Compra Local

La region es fuerte en planta

Mantenimiento (71%), construccion (67%)
y metalmecanica (63%) ya se compran
mayoritariamente en Biobio.

Decide el comprador

Para un mismo rubro conviven empresas
que compran todo aqui y otras que no
compran nada. La practicade unases la

oportunidad con las otras.

La mayor parte del mapa
esta por ampliar

35 de 75 subsectoresy 72 de 150
categorias tienen proveedores locales
probados que no todas las empresas usan.
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Conexion Industrial

La plataforma que ordena la oferta de las pymes del Biobio con la misma taxonomia de la
demanda.
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Capitulo 2. Qué es

Una ficha por empresa, clasificada con el mismo lenguaje que

usan los compradores

Conexion Industrial reine en un solo lugar a las empresas

proveedoras del Biobio: qué hacen, con qué equipos, con qué

certificaciones y para qué industrias trabajan.

Rubro

Sector, subsector y categoria de
la taxonomia

Como usa la misma taxonomia del levantamiento de compra, cada

ficha se puede cruzar directamente con lo que los corporativos hoy Respaldo

compran fuera de la region.

Certificaciones vigentes

¢Qué necesita tu empresa?
Encuentra quien puede hacerlo

Encuentra proveedores, productos y servicios industriales en Chile.

Q Buscar
¢Tienes una empresa? Registrala —

Capacidades

Maquinaria y materiales con que
trabaja

Mercado

Industrias que atiendey
ubicacion

. ~
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Capitulo 2. Como funciona

De la ficha a la reunion de valor

1 2 3 4

La pyme crea su Serevisay se Se cruza con la Reunion de valor
ficha 3 publica 3 demanda

Corporativo y pymes se sientan
Rubro, maquinaria, materiales, La ficha queda visible y Las categorias de la ficha se a conversar sobre una compra
certificaciones e industrias clasificada con la taxonomia comparan con lo que los concreta
que atiende de 17 sectores corporativos compran fuera

F
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Capitulo 2. La plataforma hoy

1100 empresas registradas, 957 de ellas en el Biobio

957 195 2,2

empresas del Biobio categorias con al menos una pyme categorias por empresa, en

265

categorias en la taxonomia de la
regional promedio plataforma

133 147 L4 42

tipos de maquinaria materiales certificaciones industrias atendidas

. ~
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Capitulo 2. El cruce

3 de cada 4 compras que hoy se hacen fuera ya tienen una pyme
regional registrada

Compras que hoy se hacen fuera 499

~ 9 9 O reuniones de valor posibles entre corporativos y pymes de la region
~yy)

En 206 categorias con demanda; 52 no tienen todavia ninguna pyme registrada.
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Avanzamos juntos

Proximos pasos

Corporativos

e Buscar proveedores en Conexion
Industrial antes de cotizar fuera.

e Completar el detalle por categoria donde
hoy hay solo sector o subsector.

e Abrir reuniones de valor en sus rubros de
oportunidad.

Pymes

e Registrarse o actualizar su ficha: rubro,
maquinariay certificaciones.

e |dentificar en qué cuadrante esta su
oferta.

e Prepararse para los requisitos de entrada
de la gran industria.

C4iy CPC Biobio

e Reuniones de valor por cuadrante,
empezando por oportunidad inmediata.

e Desarrollo de proveedores en las brechas:
automatizacion, quimicay TI.

e Repetir el Pulso cada ano para medir el
avance.

@ CYi “ I -
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